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Liste des moyens de communication
Différents moyens afin de rejoindre votre clientele

Catégories Moyens de communication

Contact Rencontres individuelles
direct Rencontres de groupe
Téléphone

Ateliers

Séminaires

Formations
Conférences
Réseautage

Diner ou lunch
Implication sociale
Groupes communautaires
Regroupements sportifs

Contact Courriel

personnalisé Infolettre

Message sur boite vocale
Message texte

Lettre personnalisée

Messagerie des réseaux sociaux

Contact Site Internet
de masse Blogue
Webinaire

Réseaux sociaux
Communiqué de presse
Objets promotionnels
Journal interne d'entreprise

Création d’évéenement :
¢ Lancement de produit

* Lancement d’'un nouveau service

* Anniversaires corporatifs

* Portes-ouvertes

e Crémailleres & ouverture de bureau

Publicité :

e Télévision

* Radio

* Internet

e Imprimé : quotidiens, hebdomadaires et magazines

« Affichage : Electronique, panneau bus, abribus, Zoom Média,

Super panneau, Edifices corporatifs, etc.
Relations de presse

Chronigue :
e Radio

e FEcrite

o Télévisée
e Internet

Salons & Collogques
Assemblées générales
Concours et jeux
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Plan de communication - Synthese

Client cible Sujet (Quoi) Moyens Fréquence Calendrier
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Qui est Vincent Fournier ?

Détenant plus de 30 ans d’expérience dans des domaines aussi variés que la
gestion stratégique, la vente, le développement des affaires, le service a la clientéle, les
communication-marketing et les finances, Vincent Fournier sait mettre I'accent sur la
résolution de problémes et 'optimisation des performances en alliant intelligemment
ses qualités rationnelles et créatives. Il est 'auteur du livre Best-Seller « Arrétez de
vendre, laissez vos clients vous acheter ! » ainsi que du livre « Propulsez vos affaires -
Les 5 piliers fondamentaux pour développer votre sens des affaires » tous deux parus
chez Béliveau Editeur. Il détient une maitrise en communication, un dipléme d’études
supérieures spécialisées en relations publiques, un certificat en gestion des ressources
humaines, un dipldme en planification financiére ainsi qu’un certificat en communica-
tion. Il est formateur agréé par la Commission des partenaires du marché du travail
aux fins de l'application de la Loi favorisant le développement et la reconnaissance
des compeétences de la main-d’ceuvre au Québec, présentateur virtuel certifié par
eSpeakers et également membre de ’Association Professionnels des Conférenciers et
Formateurs du Canada (CAPS).

Ses milliers de clients rencontrés
additionnés aux plusieurs milliers de
personnes qui ont assisté a l'une ou
lautres de ses conférences et forma-
tions, jumelés a ses différents postes
au sein de moyennes et de grandes
organisation lui ont permis dap-
prendre et de maitriser un large éven-
tail de taches et d’enjeux corporatifs
lui permettant d’imaginer des solutions
créatives, d’élaborer de nouvelles
options et de trouver de nouvelles
tendances facilitant ainsi le change-
ment et I'atteinte des objectifs.

Reconnu pour son élogquence, son
dynamisme et ses aptitudes a rallier
et a motiver les participants, Vincent
Fournier tire une énorme satisfaction a
cultiver leur potentiel et optimiser leur
performance.
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RESEAUX SOCIAUX

Je vous invite & poursuivre sur le sujet:

Facebook:
https://www.facebook.com/pages/Vincent-Fournier-Optimisateur-de-perfor-
mance

Linked In: https://ca.linkedin.com/in/fourniervincent

Twitter: https://twitter.com/FournierVincent

Youtube: https://www.youtube.com/channel/UCrtX9zOyplIPbL7NC9jFteww

COORDONNEES

Tél.: 581.982.6518
Courriel: vincent@vincentfournier.ca
Site Internet: www.vincentfournier.ca
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« Nofre image représente notre
tout premier outil de communication,
notre premier outil relationnel.
Elle nous précede toujours dans
n’importe laquelle de
nos communications.

D’ailleurs, c’est habituellement
a partir de cette image que I'on entre
en communication avec les gens.
Sachez que souvent, notre image
parle davantage que ce que
I'on veut réellement dire! »

« Connaitre ses forces et talents,
savoir ce qui nous distingue et
nous particularise des autres
el exploiter nos différences nous
permetira d’étre remarquable!

Plus vous vous distinguerez,
plus vous vous démarquerez,
plus on vous remarqueraq,
plus on vous recherchera et
plus on vous achetera. »

- Vincent Fournier



